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Bauchgefiihl bei
der Besichtigung

Bei der Besichtigung von
Liegenschaften gilt es,
einige wichtige Kriterien
zu beachten.

Die Erfahrung belegt, dass auch eine sehr de-
taillierte Priifung der wesentlichen Grundlagen
wie Baubeschrieb, Grundrisse, Grundbuchaus-
zug und so weiter und ein wiederholtes Sichten
von durchwegs eindriicklichen Videoaufnah-
men von Innen und von Aussen die Begehung
eines Objektes nicht ersetzen kénnen. Mit der
Besichtigung kommt das bekannte «Bauchge-
fuhl» zum Zug, welches beim Kauf von Wohnei-
gentum nicht selten in hohem Mass zum
Kaufentscheid beitrdgt. Denn erst nach einer
Besichtigung ist die personliche Gewichtung
der wesentlichen Faktoren und damit ein Ent-
scheid mdglich. Oftist auch eine zweite Besich-
tigung vonnoten, vielleicht auch um weitere
Personen in die Entscheidung miteinzubezie-
hen oder die in der Zwischenzeit aufgetauch-
ten Fragen wie beispielsweise die Machbarkeit
von baulichen Anpassungen zu kldren.

Die Immobilienprofis des Berufsverbandes
achten darauf, dass nur ernsthafte und solven-

te Interessenten zu einer Besichtigung einge-
laden werden. Ein ausfiihrliches Vorgesprach
durch den professionellen Vermarkter ist da-
bei genauso wichtig wie die seriés und voll-
standig aufgearbeiteten Verkaufsunterlagen,
die auch mit aussagekraftigem Bildmaterial
bestiickt sind. Damit kdnnen falsche Erwar-
tungen und - fiir alle Beteiligten — argerliche
Fehlbesichtigungen verhindert werden.

In der Regel ist es eher ein Vorteil, wenn der
Eigentimer bei Besichtigungen nicht dabei
ist. Interessenten fihlen sich in der Anwe-
senheit des Verkdufers oft gehemmt, die sie
drangenden Fragen zu stellen und sich offen
Uber ihre Eindrlicke zu dussern. Der Eigenti-
mer seinerseits flhlt sich verpflichtet, kritische
Bemerkungen zu entkrdften und kann mit
seiner subjektiven Sicht Interessenten verstim-
men. Ein neutraler Vermarktungsspezialist, der
auch in der Lage ist, objektive Schwachen der
Liegenschaft sachgerecht zu kommentieren,
wird bei einer Besichtigung das Vertrauen fiir
ein nachfolgendes Verkaufsgesprach schaffen.

SVIT Bern - der regionale Kompetenzpartner
fiir alle Immobilienfragen. svit-bern.ch




