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Un courtier immobilier
performant est un courtier forme

a vente d’'un bien immobilier

est bien plus complexe

quune simple mise en rela-

ion entre un acheteur et un

vendeur. La fiscalité, les conditions de

financement ou le droit foncier cons-

tituent quelques-uns des multiples as-

pects qu'un courtier immobilier digne

de ce nom doit maitriser parfaite-

ment. Mais dans les faits, une pléthore

d’individus peu scrupuleux exerce

sans les acquis nécessaires au bon dé-

roulement des transactions; voire en

porte-a-faux avec le code de déontolo-
gie de la branche.

Afin de ne pas se tromper d’intermé-
diaire et le regretter ensuite, les parti-
culiers doivent veiller a confier leur
bien immobilier a un courtier correc-
tement formé, au fait des mécanismes
de ce marché en constante évolution.
Seul un professionnel qualifié de-
meure capable d’accompagner effica-
cement son client dans ses démar-
ches, de protéger au mieux ses intéréts
et de garantir la vente de son apparte-
ment ou de sa maison aux meilleures
conditions. Regardons maintenant
quelles sont les options de formation
dont le métier dispose a ce jour.

Le certificat SVIT en
courtage immobilier:
une base solide

La SVIT School de Lausanne, qui
est rattachée A I’Association suisse
de I'économie immobiliére, propose
une formation accréditée a I'atten-
tion de futurs courtiers immobi-

{Les particuliers
doivent confier

leur bien immobilier
a un courtier
correctement formé.”

liers romands: le certificat en cour-
tage immobilier. De la négociation
au droit de 'aménagement du terri-
toire et de la construction en pas-
sant par l'estimation immobiliere,
sans oublier le code de déontologie:
toutes les facettes du métier sont
couvertes a travers ce cursus com-
pact de 13 jours entiers, dispensé au

rythme d’une journée de cours par
semaine. Le programme se décom-
pose en cinq modules distincts: le
métier de courtier et ses notions
élémentaires, le marché immobi-
lier, lestimation, les différents
biens mis en vente et enfin le finan-
cement immobilier.

Cette formation s’adresse a des
personnes déja actives dans la bran-
che immobiliére qui souhaitent
s'orienter vers le courtage, mais elle
convient également a des employés
au bénéfice de quelques années de
pratique. Ce titre constitue un pre-
mier pas vers un brevet fédéral, éga-
lement dispensé par Iécole lausan-
noise.

Effectivement, apreés quelques an-
nées de pratique professionnelle,
les participants pourront valider et
approfondir leur expérience en sui-
vant les cours préparatoires aux
brevets fédéraux, décernés par le
SEFRI (le Secrétariat d’Etat  la for-
mation, a la recherche et a I'innova-
tion). Ces cours s’adressent a des
candidats ayant une expérience et
qui sont disposés a se former sur
une longue durée.
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Une reconnaissance
rofessionnelle sur
e plan national

Avec un certificat ou un brevet en
poche, le lauréat n’acquiert pas uni-
quement un titre apprécié par l'en-
semble des acteurs du marché, mais
dispose également de connaissan-
ces pointues qui lui assurent un
avantage compétitif de taille vis-a-
vis de ses concurrents non formés
au métier.

Jusqu'a présent, la SVIT School a
instruit plus de 10 000 profession-
nels dans toute la Suisse romande.
Nous ne pouvons quappuyer cette
initiative éducative, car il va sans
dire que la formation profite a I'in-
tégralité de l'écosystéme; autant
aux acheteurs quaux vendeurs.

Lenseignement  aux  jeunes
(et aux moins jeunes) courtiers
constitue un investissement
intelligent garantissant un marché
vertueux. Ainsi quun  gage
de confiance. En choisissant un
interlocuteur diplémé, les particu-
liers s’assurent de revendre
leur bien immobilier en toute séré-
nité.



